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1.0 Einführung

Die Preiskalkulation ist eine Funktion, mit der Sie individuell Ihre Angebotspreise auf Amazon Seller
Central einstellen können.

Dabei können Sie festlegen, bis zu welchem maximalen Warenwert Sie Artikel verkaufen wollen,
welchen festen und welchen variablen Aufschlag Sie haben wollen und wie weit Sie ein Konkurrenz-
Angebot unterbieten möchten. Desweiteren können Sie einstellen, ob Sie feste Versandkosten oder
umsatzorientierte Versandkosten anbieten wollen.

Funktionen in der Übersicht:

 Festlegung des Artikelportfolios nach Verkaufswert

 Feste Versandkosten oder umsatzorientierte Versandkosten

 Variable Gewinn-Aufschläge

 Feste Gewinn-Aufschläge

 Konkurrenzpreis-Unterbietung

Bei der Preiskalkulation von Starsellersworld wird immer der endgültig optimierte Verkaufspreis
errechnet.

Bitte lesen Sie den Leitfaden aufmerksam durch, bevor Sie Ihre Einstellungen vornehmen!
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2.0 Eigene Kosten / Interne Kosten

2.1 Interne Kostenberechnung

Um eine einwandfreie Kalkulation zu gewährleisten, müssen Sie für jeden Ihrer Artikel bzw.

Lieferanten eine genaue Kostenstruktur anlegen.

Dabei können Sie sich eigenständig beliefern oder einen externen Lieferanten einbinden.

Bei einer eigenständigen Belieferung sollten Sie folgende Punkte beachten bzw. aufgeführte

Kostenfaktoren in Ihre Kalkulation miteinbeziehen:

Kosten für:

 Packmaterial (Kartonage, Füllmaterial, Klebeband etc.)
 Versandpauschale (DHL oder GLS Versandpreis)
 Personalkosten (Mitarbeiter Löhne)
 Lagerkosten (Lagermiete, Staplerkosten etc. )

Beispiel:

Sie haben einen Artikel mit einem Einkaufspreis von 80 EUR/Netto. Um diesen an Ihren potentiellen

Endkunden zu versenden benötigen Sie Packmaterial im Wert von 1,10 EUR/Netto sowie Portokosten

4,90 EUR/Netto

Sie haben also interne Kosten von 6,00 EUR/Netto, diese müssen Sie in Ihre Kalkulation mit

einbeziehen.

Diese Kosten können Sie entweder pro Lieferant oder pro Artikel angeben. Wenn Sie sie pro Lieferant

einstellen möchten, loggen Sie sich bitte in Ihren Hauptaccount ein und gehen Sie auf den Menüpunkt

„Ihre Daten“, dann auf den Unterpunkt „Tarifübersicht“. Dort sehen Sie unten rechts die Liste Ihrer

Distributoren und neben jedem Lieferanten auch den Punkt „Einstellungen“. Klicken Sie auf

„Einstellungen“ und geben sie diese intern berechneten Kosten (in diesem Fall also 6,00€) dort bei

„Versandkostenpauschale“ ein.

Wenn sie diese Kosten nun pro Artikel angeben möchten, gibt es 2 Möglichkeiten : Entweder, Sie

rechnen in Ihrer CSV-Datei schon die Kosten zu Ihrem EK-Netto-Preis dazu und übergeben uns somit

eine EK-Spalte in der in diesem Beispiel dann der Betrag EK+6€ steht, oder Sie fügen Ihrer CSV-

Datei eine zusätzliche Spalte für die Versandkosten hinzu. Diese tatsächlichen Kosten werden -

solang Sie es eingestellt haben - immer auf den Einkaufspreis aufgerechnet.

In diesem Beispiel wären dies 86 EUR.



Die Versandkosten, die Sie über Amazon einstellen, werden nicht in die Preisgestaltung mit
einbezogen. Sie sind vielmehr als durchlaufender Posten zu sehen.

Näheres dazu im Abschnitt 8 „Kalkulation und Rechenbeispiele“ , in dem Sie genau sehen, wie eigene

interne Kosten und die Amazon - Versandkosten einbezogen werden.

Sie können Ihre internen Kosten zu jedem Lieferantenaccount individuell gestalten.
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Auswahl Ihres Lieferantenaccount



Auswahl der entsprechenden
Lieferanten Einstellung
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Anpassung Ihrer
internen Kosten

über die
Versandkosten-

pauschale
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Desweiteren können Sie auch über die Gesamt - Preiskalkulation Ihre interne Kosten für alle
Lieferanten berechnen.

Sehen Sie sich dafür bitte den Abschnitt 6.3 Fester Aufschlag „Zusätzlicher Hinweis zu internen
Kosten“ an.



2.2 Versandkosten auf Amazon

Die Versandkosten, die Sie dem Endkunden berechnen, können Sie beim Einstellen der

Preiskalkulation in Ihrem Starsellersworld - Account angeben. Übertragen Sie diese entsprechend

auch in Ihr Amazon Seller Central Konto.

Da die Versandkosten einen Teil Ihrer Einnahmen am Artikel darstellen, werden diese am Ende des

Preiskalkulations-Prozess als sogenannte „Amazon Versandgebühr“ abgezogen um den endgültigen

Verkaufspreis (mit dem man in Konkurrenz zu den anderen Anbietern tritt) darzustellen.

Beispiel:

Nach Berechnungen des Verkaufspreises unter Einbezug von Aufschlägen, internen Kosten, MwSt.

und der Amazon-Kategorie-Gebühr kommt man beispielsweise auf einen Betrag von 100,00 EUR. Als

Versandkosten haben Sie 2,95 EUR angegeben.

Ihr Produkt wird also auf Amazon mit einem Verkaufspreis von 97,05 EUR angeboten und die

Versandgebühr für den Endkunden beträgt 2,95 EUR.

Dem Endkunden werden 100,00 EUR in Rechnung gestellt.
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Amazon Verkaufspreis mit
Versandkosten



3.0 Hauptmenü

Die Preiskalkulation für Amazon befindet sich im Hauptmenü unter „Verkauf“.

Öffnen Sie als erstes den Punkt „Verkauf“ und im folgenden Menü „Amazon“
unter dem Punkt „Preiskalkulation“ können Sie eine individuelle Kalkulation hinterlegen.

Wählen Sie den Account aus, den Sie bearbeiten möchten.

Auswahl des Punktes Preiskalkulation
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Accountauswahl
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Nach der Auswahl eines Accountes können Sie über den Button „[+] Neue Kalkulation“ eine neue
Kalkulationsspalte erstellen.

Sie können eine oder mehrere Kalkulationsspalten festlegen, abhängig von Ihrer individuellen
Preisvorstellung.

Erstellung einer neuen
Kalkulationsspalte



4.0 Festlegung des Artikelportfolios nach Verkaufswert

Sie können Ihre Einstellung für einen festgelegten Bereich von Artikeln nach dem Verkaufswert
festlegen. Dabei handelt es sich um den Amazon Brutto Verkaufspreis.
Tragen Sie dafür den untersten Bereich bis zum obersten Bereich in die entsprechenden Felder ein.
Achten Sie darauf, dass Sie in der nächsten Spalte nicht mit gleichen Werten beginnen oder eine
bereits angelegte Spanne überschneiden.

Kalkulation anlegen

Erste Kalkulationsspalte anlegen:

Zwischenergebnis:

2. Preisspanne festlegen

3. Speichern zum Beenden

1. Neue Kalkulationsspalte anlegen
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Zweite Kalkulationsspalte anlegen:
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1. Neue Kalkulationsspalte anlegen

2. Preisspanne festlegen.

Achten Sie darauf den Startwert zu
erhöhen und keine Überschneidung
anzulegen
( Hier 100,01 zu 100,00 )

3. Speichern zum Beenden



Endergebnis für eine Kalkulation mit zwei Preisspannen:
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ie dabei gewählten Versandkosten, Aufschläge und die Konkurrenzpreis- Unterbietung sind frei
ewählt worden und nicht verbindlich.

evor Sie eine Spalte festlegen, sollten Sie sich über diese Einstellungen schon mal Gedanken
achen.

ie können natürlich jede Spalte über die Buttons „Bearbeiten“ oder „Löschen“ ändern. Achten Sie
ber immer darauf, dass Sie in der nächsten Spalte nicht mit gleichen Werten beginnen oder eine
ereits angelegte Spanne überschneiden.



5.0 Versandkosten festlegen

Sie können feste oder auch umsatzorientierte Versandkosten auswählen. Achten Sie aber immer
darauf, die bei Starsellersworld in der Kalkulation festgelegten Versandkosten auch in Ihrem Amazon
Seller Central Account anzupassen.

Die in der Kalkulation festgelegten Versandkosten werden NICHT AUTOMATISCH an Amazon
Seller Central übermittelt.

5.1 Feste Versandkosten

Bei Amazon gewählte Versandoption:

Einstellung für feste Versandkosten:

Tragen Sie die entsprechenden Versandkosten in die Kalkulationsebenen ein. Achten Sie darauf,
dass Sie diese in allen Ebenen eintragen.
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Legen Sie Ihre Versandkosten im Vorhinein
fest oder ändern Sie diese über den Button

„Bearbeiten“



Anpassung Ihrer Einstellung auf Amazon Seller Central:

S

B
g

B

tandardgemäß steht die Versandeinstellung auf:

ei dieser Einstellung werden die Versandkosten „proLieferung“ und „pro Artikel“ fest hinterlegt und
elten für jeden verkauften Artikel.

itte gleichen Sie die Versandkosten immer ab. Gehen Sie dazu wie folgt vor:

Menüpunkt zum Ändern der
Versandkosten auf Amazon Seller
Central wählen.
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Auswahl des Menüpunktes zum Anpassen der
Versandkosten



Tragen Sie nur unter Lieferung die Versandkosten ein, die Sie auch bei Starsellersworld hinterlegt
haben.
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Speichern Sie die Einstellung über entsprechende „Weiter“ Buttons bei Amazon Seller Central ab.

Anpassen der Versandkosten



5.2 umsatzorientierte Versandkosten

Bei Amazon gewählte Versandoption:

Bei dieser Einstellung werden die Versandkosten über entsprechende Preisspannen festgelegt.

Einstellung für umsatzorientierte Versandkosten:

Sie können für verschiedene Preisspannen unterschiedliche Versandkosten eintragen.
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Legen Sie Ihre Versandkosten im Vorhinein
fest oder ändern Sie diese über den Button

„Bearbeiten“



Anpassung Ihrer Einstellung auf Amazon Seller Central:

S

W

tandard gemäß steht die Versandeinstellung auf einem gewichtsbasierenden Tarif.

echseln Sie wie folgt auf den umsatzorientierten Tarif.

Menüpunkt zum Ändern der
Versandkosten auf Amazon Seller
Central wählen.
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Wechseln Sie auf die Tarife für die
Versandkostenspannen orientierte Einstellung



Achtung:
Wenn Sie diesen Punkt anwählen wird Ihre alte Versandeinstellung
gelöscht. Die Folge daraus ist, dass alle Versandkosten
automatisch für jeden weiteren Verkauf von Amazon Seller Central
mit (0) null berechnet werden.

Übertragen Sie Ihre Kalkulation exakt nach Amazon Seller Central:
 f r

f a x :



Hinweis:
Die Eintragungen a
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 
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uf Amazon werden mit einem (.) Punkt getrennt.



6.0 Aufschläge

Sie können verschiedene Aufschläge für Ihre einzelnen Kalkulationsspalten festlegen. Variieren Sie
mit Ihren Aufschlägen bei verschiedenen Spannen um für Sie eine ideale Lösung zu finden. Dabei
wird eine „klassische Abschlagskalkulation“ verwendet.
Der Aufschlag, der verwendet wird, ist der prozentuale Satz der benötigt wird, um einen Zielwert zu
erreichen.

Beispiel:

Sie wollen ein Produkt mit dem Zielwert 300 EUR anbieten und haben einen Startpreis von 200 EUR.

Formel: 100-((Netto EKFA1 0*100)/ Netto EKA2)) = Aufschlag %

100-((200*100)/300)) = 33,33%

Alle Aufschläge werden als reiner Rohertrag an Sie weitergegeben.

6.1 Minimaler Prozentaufschlag
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Die Min% Einstellung ist die Basis der Kalkulation. Diese Einstellung wird generell für jede
Konkurrenzpreis-Berechnung verwendet. Dies bedeutet, um einen Konkurrenz-Preis zu unterbieten,
wird zuerst der minimale Aufschlag berechnet und mit dem Konkurrenzpreis verglichen. Danach wird
der noch mögliche Preisunterschied bis zur Unterbietungsgrenze angepasst.

Beispiel:

Sie tragen 5,00 ein. So wird bei einem Artikel mit einem Wert von 200 EUR ein Aufschlag von 5%
berechnet.

Formel und Ergebnis:

(Netto EK / (100-Aufschlag))*100

(200 / (100-5))*100 = 210,53 EUR

Sie sollten Min% Werte zwischen 1% und 10% wählen.



6.2 Maximaler Prozentaufschlag
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Der maximale Aufschlag wird verwendet wenn es keinen Konkurrenzpreis bzw. Konkurrenz-Artikel
gibt. Der Artikel wird dann mit diesem vollen Aufschlag angeboten.

Beispiel:

Sie tragen 12,00 ein. So wird bei einem Artikel mit einem Wert von 200 EUR ein maximaler Aufschlag
von 12% berechnet.

Formel und Ergebnis:

(Netto EK / (100-Aufschlag))*100

(200 / (100-12))*100 = 227,27 EUR

Sie sollten Min% Werte zwischen 8% und 30% wählen.

Tragen Sie keine Werte über 99,00 bzw. 99,00% in die
Prozentaufschläge ein. Dadurch deaktivieren Sie automatisch einen
Großteil Ihrer Produkte.



6.3 Fester Aufschlag
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Desweiteren können Sie auch einen festen Mindest-Euro-Aufschlag eintragen. Danach wird jeder
Artikel mit einem festen Aufschlag eingestellt.

Beispiel:

Sie tragen 2,00 ein. So wird bei einem Artikel mit einem Wert von 200 EUR ein fester Aufschlag von 2
EUR hinzugefügt.

Formel und Ergebnis:

Netto EK + Aufschlag

200 + 2 = 202,00 EUR



Zusätzlicher Hinweis zu internen Kosten:

Zu internen Kosten zählen z.B.:

 Packmaterial (Kartonage, Füllmaterial, Klebeband etc.)
 Versandpauschale (DHL oder GLS Versandpreis)
 Personalkosten (Mitarbeiter Löhne)
 Lagerkosten (Lagermiete, Staplerkosten etc. )

Geben Sie hierfür einen festen Mindest-Euro-Aufschlag bei den entsprechenden Preisspannen an.
Dabei sollte der Mindest-Euro-Aufschlag immer über dem Wert der folgenden Formel liegen:

((Versandkosten / (100 - Amazon Gebühr)) * 100) / 1,19 = Mindest-Euro-Aufschlag

Beispiel:

((3,95 / (100 – 7)) *100) / 1,19 = 3,57 EUR
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5
g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

3 f r a n k f u r t a m m a i n 

: + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6



7.0 Konkurrenzpreis Unterbietung

Sie können an dieser Stelle festlegen, wie weit Sie Ihre Artikel immer unter einem Konkurrenz-Preis
auf Amazon Seller Central einstellen.
 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Sollte es einen Konkurrenzpreis geben, wird Ihr Preis automatisch an diesen Preis bzw. bis an die
Unterbietungsgrenze angepasst.

Beispiel:

Der Konkurrenzpreis liegt bei 250 EUR und Sie wollen diesen Preis mit 50 Cent unterbieten.

So wird das Starsellersworld - System Ihren Artikel mit 249,50 EUR anbieten.

Ausgeschlossen davon sind jegliche anderen Starsellersworld Kunden. Diese werden nicht als direkter
Konkurrent bzw. nicht als Konkurrenzpreis angesehen.



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

8.0 Amazon Kategorie Gebühr

Die Amazon Kategorie Gebühr wird vom Starsellersworld - System automatisch durch ein „Matching
Verfahren“ erkannt und eingerechnet.



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

9.0 Kalkulation und Rechenbeispiele

Für die Beispiele wird folgende Kalkulation verwendet:



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Es werden entsprechende Formeln zur Berechnung verwendet:

Interne Kosten = X EUR
Netto EK + X = Netto EKF

Fester Aufschlag
Netto EKF + Aufschlag = Netto EKFA1

Prozent Aufschlag
(Netto EKFA1 / (100-Aufschlag))*100= Netto EKA2

Amazon Versandgebühr
Amazon BVK - Amazon V= Amazon VK

Teil Ihrer Einnahmen am Produkt vom
Endkunden, der getrennt vom

Verkaufspreis auf Amazon dargestellt wird.

Amazon Gebühr & MwSt
(Netto EKA2/((100/((100+ MwSt)/100)-Amazon Gebühr)/100)) = Brutto VK



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Beispiel 1

Einkaufspreis: 3,00 EUR

Konkurrenzpreis: 10,00 EUR
Versandkosten: 4,00 EUR

Gesamtpreis: 14,00 EUR

Interne Kosten = 6 EUR
3 + 6 = 9

Fester Aufschlag
9 + 0,2 = 9,2

Prozent Aufschlag
(9,2 / (100-2))*100= 9,39

Amazon Gebühr & MwSt
(9,39/((100/((100+19)/100)-7)/100)) = 12,19



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Amazon Versandgebühr
13,90 – 3,95= 9,95

Vergleichspreis: 12,19 EUR

Da der Konkurrenzpreis mit 0,10 Cent
unterboten werden soll, wird das System den
Artikel mit 13,90 EUR einstellen.

Optimierter Angebotspreis: 9,95 EUR
Versandkosten: 3,95 EUR

Gesamtpreis: 13,90

Optimierter Preis: 13,90 EUR



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Beispiel 2

Einkaufspreis: 15,00 EUR

Interne Kosten = 6 EUR
15 + 6 = 21

Fester Aufschlag
21 + 1 = 22

Prozent Aufschlag
(22 / (100-4))*100= 22,92

Amazon Versandgebühr
29,75 – 0,0= 29,75

Angebotspreis: 29,75 EUR

Da der Konkurrenzpreis niedriger liegt als die
Minimal-Kalkulation (Vergleichspreis), wird
der Wert der Minimal- Kalkulation als
Angebotspreis genommen.

Minimaler Angebotspreis: 29,75 EUR

Konkurrenzpreis: 28,00 EUR
Versandkosten: 0,00 EUR

Gesamtpreis: 28,00 EUR

Amazon Gebühr & MwSt
(22,92/((100/((100+19)/100)-7)/100)) = 29,75



 x w a v e g r o u p d e u t s c h l a n d g m b h  h r b 5 8 5 9 5 

 f r i t z - k l a t t e - s t r a s s e 6 - 8  6 5 9 3 3 f r a n k f u r t a m m a i n 

f a x : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 2 3 1  t e l : + 4 9 ( 0 ) 6 9 9 5 6 3 5 9 0

 p o s t b a n k d o r t m u n d  k t o . 9 6 0 5 5 4 4 6 5  b l z . 4 4 0 1 0 0 4 6

Beispiel 3

Einkaufspreis: 85,00 EUR Kein Konkurrenzpreis

Interne Kosten = 6 EUR
85 + 6 = 91

Fester Aufschlag
91 + 1 = 92

Prozent Aufschlag
(92 / (100-12))*100= 104,55

Amazon Gebühr & MwSt
(104,55/((100/((100+19)/100)-7)/100)) = 135,71

Amazon Versandgebühr
135,71 – 0,0= 135,71

Angebotspreis: 135,71 EUR

Da es keinen Konkurrenzpreis gibt, wird der
Wert der maximalen Kalkulation als
Angebotspreis genommen. Maximaler Angebotspreis: 135,71 EUR


